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PROFILO PROFESSIONALE

Ho maturato diquasi 25 anni di esperienza
& piEtica B Campo Assicurativo-
'-., Finanziarin, He pradisposizione alla
&l t-:u:az.q_n-a inTeam per eleborare le
5 mddal|ta diraggiungimento degli
 abiblettivi prefissati
Hoattitudene al contatto interpersonale e
Taarnlka attivo.
Capacita di nalisi e gestione portafoglio
frant office e back affice PMI & rami
élermnentari,
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;CAPACITA E COMPETENZE

= Conoscenza del settore Assicurativo
"> Finanziario e successorio

& Pianificaziane strategica per il

" donseguimento di nuovi affari
TR

s PMI.

= Ram elementari

=' Pacchetto Office Microsoft e Adobe
" Creative Suite
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Aris Solini

ESPERIENZE LAVORATIVE E PROFESSIONALI |

Consulente Assicurativo Senior GENERALIITALIA S.p.A. - Casale
Manferrato, Alessandria
02/2009 - ad oggi

= Consulente assicurativo senior, Definisco le modalita operative produttive
finalizzate al raggiungimento degli obiettivi determinati dalla Compagnia
seconde il codice elico e la vision aziendale

= Mioccupo digestione del Portafoglio Corporate e Retail nei suoi vari aspetti di
front e back office dall' incasso premi alla profilazione cliente e gestione dei
sinistri Z

= Cercoipresupposti per migliorare [a retention di portafoglio e la gestione delle
eventuali criticita con le opportune attivita di caring e pubblic relation ascolta
attivo dei singoli clienti e una attenta analisi situazicrale volta all’
instaurazione o ricostituzione diuna partnership ottimale, Il cliente & al centro
della mia attivita quotidiana e deve poter contare sulla mia presenza proattiva
Informo e propenga le consulenze opportune alla costruzione di soluzioni
assicurative e finanziarie coerenti ed appropriate nei rami vita e danni

ooty

Collaboro conil team di zona per costituire le sfrategie di marketlng volte ad
incrementare il portafoglio attraversc le opportune metodologie di contatto
sia del cliente prospect family che di quello aziendale

e ] 05

» Ho acquisito competenze nell analisi de! cluster famigliare peruna oppcrtuna
programmazione successoria.

Gestiscole nuove risorse necfita in campo assicurativo fornendo _Iorplj primi
rudimenti tearici e pratici per lo svolgimento dell' attivita.

Tutor Capo Settore ALLEANZA ASSICURAZIONI S.p A. - Moncalvo, Asti -
09/2005 - 07/2008

e (Hnk) 1%
= Gestione del partafoglio affidato e predisposizione di strategie per I !
raggiungimento degli obiettivi produttivi mensili.

s

Gestione ed assegnazione degliincarichi al team e monitoraagio sel hjnanaie

it Lg

Attivita di affiancamento delle risorse nell' attivita di consulenza e acquisiziane
di nuovi affari.

= QOrganizzazione ciclica diincontri di approfondimento su temi finanziari e
assicurativi specifici ed esercitazioni per un miglioramento delle abilita _
professionali =1

Subagente assicurativo INA Assitalia - Casale Monferrato, Alessandia
02/2001 - 05/2005

= El|aborazione di proposte assicurative specifiche in base alle caratteristiche dei
- . - . - - ‘I o - .
target assegnati. Consulenza personalizzata clienti retail riguardo a sérvizie
prodotti assicurativi. :
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= Gestione degliincassi e dei sinistri. Attivita direvisione e riforma periodica del
portafoglio ed ampliamento dello stesso attraverso attivita di cross selling. ™

Agente di commercio Vinum s.n.c. - Grazzano Badoglio, Asti 7"
09/1997 - 01/2001

= Gestione e incremento di pid portafogli clienti esercenti nel campodella
ristorazione, turistico ed alberghiero dislocati tra Piemonte e Lombardia.
mediante attivita autonoma di ricerca o attraversola collaborazione 30n ia”
divisione marketing e commerciale

= Gestione portafoglio clienti per gliincassi e gli ordini di forniture peifodiché di
vini e bevande, organizzazione delle consegne & composizione di reclarmi' ' =
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inerenti ad eventuali difetti e deterioramento del prodotto.

Operatore Centro di Ascolto Caritas - Casale Monferrato, Alessandria
0111992 - 01/1994

= Ascolto attivo di casi e situazioni sociali problematict per assistere ed
indirizzare le persone e le famiglie ad una opportuna soluzione e risoluzione.
Corsi di approfondimento su tematiche socioassistenziali e legislative inerenti

Corsi di pslcelogia per organizzare ed inguadrare un approccio costruttivo col
paziente problematica.

ISTRUZIONE E FORMAZIONE

Maturita Classica
Liceo Ginnasio Statale Cesare Balbo - Casale Monferrato, 07/1950






